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Nous consulter

Dans un monde

centré sur la comu-

nication, maitriser

I’art des pitchs efficaces

devient un atout-clé. Cet-

te présentation met I’accent sur

les stratégies destinées a maximi-

ser I'impact de vos présentations. En

affinant vos compétences en pitchs, vous
communiquerez plus clairement avec vos

employés, vos partenaires et vos clients, vous
renforcerez votre confiance, attirerez des investis-
seurs, et saisirez des opportunités de networking pour
développer votre entreprise, méme en situation de crise.

' Prérequis m '

Aptitudes
acquises

- Avoir une responsabilité
dans l'organisation de sa
structure qui nécessite une
prise de parole lors des
événements.

- Compréhension du mi-
lieu de la communication.

- Besoin de développer des
pitchs persuasifs.

- Connaitre son entreprise
et ses produits.

- Devoir gérer des crises
dans le cadre du travail
grdace a ses pitchs.

- Aiguiser ses compé-
tences en pitch.

- Présenter son entreprise
et ses produits de ma-
niére convaincante.

- Captiver son auditoire
pour renforcer la con-
fiance que I'on porte.

- Articuler clairement les
propositions de valeur.

- Appliquer ses compé-
tences en pitch lors de si-
tuations critiques.

- Maitriser les principes
d’un pitch efficace.

- Capacité a structurer
un discours de maniére
concise et percutante.

- Compétence dans l'uti-
lisation de techniques de
narration et storytelling.

- Habileté a pratiquer la
communication non ver-
bale afin de renforcer
Pimpact de son message.
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